
Ma. Fernanda 
Carrillo Lozada

Científica con experiencia en desarrollo de negocios y

liderazgo de proyectos en el sector tecnológico. Con más

de 5 años de experiencia en el diseño e implementación de

estrategias comerciales en industrias relacionadas con la

biotecnología ambiental y sector de consumo hogar.

Habilidad comprobada para identificar oportunidades

estratégicas, desarrollar alianzas colaborativas y gestionar

proyectos complejos. 

Business Development Manager
Somos Pura S.A.P.I . ,  Enero 2023 - presente

Ciudad de México 

31/07/1995

fcarril lo073195@gmail .com

Tel: 55-86-172174

Consejo de Vigilancia 2,

Atizapán de Zaragoza

Estado de México

UNAM 

2020-2023

UAM Cuajimalpa

2013-2018

Nivel oral y escrito

avanzado.

High Technology

Management University

Rusia - 2018 

Diseñé e implementé estrategias para

introducir nuevos productos en mercados

clave, logrando un crecimiento de ingresos

del 40% en 12 meses.

Desarrollé alianzas estratégicas con

empresas del sector, generando la l ínea de

expansión física a través del modelo de

distribuidores y franquicias.

Lideré un equipo multidisciplinario para

gestionar los puntos de venta físicos y la

capacitación del equipo de venta.

Analicé tendencias en ciencia y tecnología

para identificar oportunidades de desarrollo

y recomendar nuevas l íneas de negocio en

equipos de fi ltración.

Negocié contratos con empresas de

manufactura, generando un portafolio de

proyectos con un valor superior a los 20 M. 

Atención a los inversionistas de la empresa

y búsqueda de fondos de financiamiento.

Análisis del Estado de Resultados y ROI por

canales de venta. 

Maestría en Ciencias

Bioquímicas 

Licenciatura en Ingeniería

Biológica 

Idioma Inglés

Diplomado de Innovación

y Administración Altas

Tecnologías 

D E S A R R O L L O  D E  N E G O C I O S  

E X P E R I E N C I A  L A B O R A L

D A T O S  D E  C O N T A C T O

E D U C A C I Ó N

C U R S O S  E  I D I O M A S



Desarrollo de Negocio 

Empresa familiar Regina S.A. DE

C.V.Septiembre 2020 - Septiembre 2021

Diseñé e implementé estrategias para un

modelo de financiamiento rentable a través

de la venta de productos ESG. 

Desarrollé alianzas estratégicas con key

stakeholders del gobierno local y estatal en

materia de ecología. 

Principal atención a desarrollar cuentas

clave para el mantenimiento de los modelos

de ventas. 

Representante de relaciones públicas y

generación de eventos internacionales con

ONU y el Tecnológico de Monterrey para

posicionar a la fundación. 

Líder de los equipos de trabajo. 

Desempeñar rol de Project Manager. 

Growth Manager

Fundación Ecología con Amor. ,  Agosto 2021

-Enero 2023 Atizapán de Zaragoza 

Generar catálogo de productos. 

Acuerdos con línea de distribuidores para

aumentar las ventas. 

Posicionar la marca en las principales

cadenas de retail .  

Manejo de presupuestos. 

Jefa de Departamento 

Dirección de Desarrollo Económico de

Atizapán de Zaragoza, Enero 2020 -

Septiembre 2021

Atención de empresarios de la región.

Diseño y logística de eventos. 

Dirección de equipos de logística y trámites

de la ventanil la. 

Manejo de presupuestos de la Dirección. 

Proyecto de “Premios

Nacionales de la

Biotecnología en México” 

Ciclo de conferencias y

edicción de un libro. 

Desarrollo de patentes y

atención a empresas para

venta de servicios por

parte de la Universidad 

Dr. Rodolfo Quintero y

Ramírez (l íder en el ramo

de la Biotecnología). 

CONACYT

Centro de Vinculación

Rectoría UAM

PROBONO

UNAM 2022

Curso Planes de Ventas y

Análisis de Mercados 

Coursera 2023

Introducción al Marketing

Digital 

Logística del evento de

AMIDIQ 2018 

AMIDIQ


